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Bitte senden Sie Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen inklusive Gehaltsvorstellung und Eintrittstermin ...

… per E-Mail an:  jobs@skd-bkk.de
… per Post an:

Die SKD BKK ist eine 
geöffnete gesetzliche 

Krankenkasse mit 
Sitz in Schweinfurt. 
Rund 100 Mitarbei- 

tende beraten unsere 
Kunden in allen 

Fragen der Sozial- 
versicherung 

SKD BKK  Vorstand 
Schultesstr. 19 A 
97421 Schweinfurt

... über unser Online-Bewerbungsportal

Zur Verstärkung unseres Teams und zum Ausbau unserer Führungsstruktur 
suchen wir für unsere Hauptverwaltung in Schweinfurt zum nächstmöglichen Termin einen

Vertriebsexperten/Salesmanager (m,w,d)
in Vollzeit, unbefristet

Ihre Aufgaben: 
• Sie erarbeiten eine Strategie, um die Wachstumsziele der SKD BKK zu erreichen, überwachen mittels eines
geeigneten Controllings die Effektivität aller vertrieblichen Maßnahmen und entwickeln eigenständig die 
erforderlichen Anpassungen. 
• Sie binden den Fachbereich Prävention (BGM / Lebenswelten) als wesentliches Element in die Vertriebsstrategie
ein. 
• Durch Marktbeobachtung und Analysen tragen Sie aktiv zur Weiterentwicklung der Marke „SKD BKK“ bei.
• Sie führen interne Schulungen zu den Themen Vertrieb, Kundenorientierung und Service für die Beschäftigten der
SKD BKK durch.
• Sie planen und organisieren Events wie Gesundheitstage in Betrieben oder die Teilnahme der SKD BKK an
Messen oder ähnlichen Veranstaltungen, führen diese Events – gemeinsam mit einem motivierten Team an 
Gesundheitsexperten – durch und knüpfen dort erste Kontakte zu potentiellen Mitgliedern, Unternehmen 
und Partnern. 
• Sie definieren zusammen mit dem Vorstand die Teamziele und verantworten deren Erreichung.
• Sie halten Kontakt mit den Entscheidungsträgern unserer Firmenkunden und bauen so ein Netzwerk für die
Mitgliederakquise auf und aus. 

Ihr Profil: 
• Sie haben ein Studium im Bereich Vertrieb, Marketing, Betriebswirtschaftslehre oder Wirtschaftswissenschaften
abgeschlossen. 
• Sie haben bereits mehrjährige Vertriebserfahrung – idealerweise in der GKV oder in der PKV – und können
Erfolge nachweisen. 
• Dank Ihrer Kommunikationsstärke und Ihrem Verhandlungsgeschick können Sie Menschen begeistern.
• Strategisches Denken, Marktverständnis sowie Kundenorientierung sind für Sie selbstverständlich.
• Sie zeichnen sich durch einen ausgeprägten Willen zum Erfolg aus und lassen sich gerne daran messen.
• Sie besitzen den Führerschein der Klasse B.

Wir bieten Ihnen einen modernen und zukunftssicheren Arbeitsplatz in einem familiären Umfeld sowie eine den 
Anforderungen entsprechende Vergütung nach BKK-Tarif (13 Monatsgehälter zuzüglich Urlaubsgeld). Hinzu 
kommen eine sehr gute betriebliche Altersversorgung, Vermögenswirksame Leistungen, flexible Arbeitszeiten 
und mobiles Arbeiten. Ein PKW steht zur dienstlichen Nutzung zur Verfügung. 
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